








NARINGSLIV

Portrattet

Hans-Erik Beck

Alder: 48 &r

Familj: Frun Erika och barnen Eddie och Molly.

Bor: Har renoverat morforaldrarnas hus i
Magdbyn, Erikslund.

Gor: Foretagare med bland annat grossist-
foretaget ILT Scandinavia som importerar och
saljer gitarrer, forstarkare och hogtalare till
musikhandeln.

Storsta egna musikupplevelse: Van Halen
live i Globen 1994. Har traffat bandet flera
ganger och sjélv spelat med bassisten Michael
Anthony.

Andra engagemang: Gick in i styrelsen for
kommunala bolaget Ange Fastighets & Industri
AB for att kunna paverka i frdgor som ror
fastigheter och foretag. Kampar for att radda
skolan i Erikslund frén att 1dggas ned och
valkomnar Helids friskola.
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Hans-Erik Beck ar musikgrossisten som bjuder in kunder
fran hela landet till lilla Erikslund i vastra Medelpad.
ILT Scandinavia ar en av landets storsta privata
grossister inom gitarrer, forstarkare och hogtalare.

Hur hamnade du i Erikslund med ditt foretag?
— Jag hade bade butik och grossistférséljning i Linkdping, men har
rotterna i Erikslund. | mitten av 1990-talet tréffade jag Erika som é&r
héarifrdn. Det slutade med att vi tog éver mina morféréldrars hus och
jag flyttade foretaget hit.

Foretaget har vuxit stadigt och omsatter i dag narmare 20 mkr
pa sex anstéllda. Nu har ni vuxit ur gamla lokaler och inviger
snart nya i en gammal livsmedelbutik. Varfor har det gatt sa bra?
— Vi har valt att ha personlig kontakt och service med de flesta
dterforsaljarna, landets musikbutiker. Stor kunskap om produkterna
och musikbranschen ar viktigt for oss. En gitarr kan man inte sélja
pd samma satt som en tv pa Elgiganten.

Hur jobbar ni?

— Vi kommer att satsa mer pa att fa hit aterforséljare och branschfolk
for att demonstrera nya produkter och ha utbildningar. Nar de ar
har nagra dagar s& forstar de mer pa djupet hur vi arbetar och vilka
maojligheter vi erbjuder.
| de nya lokalerna blir det bland annat en del som vi kallar rock-
hotellet. Vi har ocksa ett eget reklamforetag i huset dar vi skraddarsyr
saljmaterial till vara aterforsaljare, men vi gor dven arbeten &t andra
foretag och kommer aven att expandera den verksamheten lokalt.

Ar Erikslund ett bra stille att driva foretag i?

— Ja, mycket. Geografin spelar inte sd stor roll for vér verksamhet,
men det ar viktigt att logistiken fungerar. Det viktiga &r att vi som
jobbar har har ett bra liv vid sidan om, och det ar en alldeles fantast-
isk bygd att bo i. Naturen, skid&kningen och bra miljo for familjer
maste vi lyfta fram. Tidigare har vi forsokt ha en ganska anonym
profil lokalt, men nu tanker vi tvartom.

Ni vill vara ambassadérer for bygden?

— Ja, om vi kan inspirera fler att starta foretag, flytta hit eller bo kvar
sa vill vi gora det. Vad hénder annars? Risken ar ju att byar och
kommuner som den hér bara suddas ut om vi inte dr ndgra som

tror pa framtiden. Vi &r ndgra som gor tvartom och satsar i stallet! Vi

arrangerar till exempel Hardrockscupen i hockey med Ange IK och
har ett mycket bra samarbete med banden Takida och Corroded som
betyder mycket for marknadsforingen av kommunen och som ar
mycket goda ambassadorer och forebilder for unga.

Kommer ni att lyckas d3, eller drabbar lagkonjunkturen
musikbranschen ocksa?

— Jag tror det blir en 1dng svacka, men var bransch ar inte sa super-
kanslig. Och den som bygger verksamheten pa service och fortroende
tror jag har storre chans att finnas kvar an stora opersonliga kedjor.
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genom aktivt medlemskap

Tack for er ovarderliga support - antingen som
blivande medlem, samarbetspartner eller foretags-
sponsor. Kontakta oss garna for samverkan kring
opinionsbildning, lobbying och kunskapsspridning
eller dvriga satsningar i och for Norrland.

Onskemal om féredrag och bildspel eller
information om vara attraktiva medlemspaket?
Kontakta Catharina Ottander, vd Norrlandsférbundet
tel. 060-61 90 61 alternativt
catharina.ottander@norrland.info
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Norrlands
féorbundet

www.norrland.info

Mercedes-Benz

Kom och upplev nya
E-Klass pa nara hall!

Med nya E-klass kan du vara sdker pa att fa allt du
forvantar dig fran Mercedes, plus ytterligare lite
till. All teknik i den kan sammanfattas i en finess:
sinnesfrid.

Aldrig har en Mercedes varit sa fylld av teknik
som hjalper dig att komma fram utvilad. Nya E-
klass laser trafiken, kartan, rattutslag och doda
vinkeln samtidigt som den masserar din rygg och
haller koll pa att du inte slumrar till.

Las mer om nya E-klass pa
www.mercedes-benz.se/eklass

Viilkommen in for en provkérning!

E-Klass 220 CDI BlueEfficiency
Pris fran 359.900:-

Brénsledeklaration blandad kérning enl EU-norm:
E 220 CDI-500 5,3 11,2 1/100km, CO, 139-261 g/km.
Bilen pé bilden kan vara extrautrustad. Miljoklass EU5

Mercedes-Benz Sundsvall ingér i det av generalagenten dgda Mercedes-Benz
Forséljnings AB. Det innebér snabbare och sédkrare leveranser av nya bilar tack
vare tillgang till storre lager.

Mercedes-Benz Sundsvall

| Malte Manson Bils lokaler. Bergsgatan 120.
060-14 00 40. Mandag-fredag 9-18, l6rdag 11-14.




/) Vad behover du
for att bli kraftfull?

Férra dret lanade vi ut 125 miljoner till regionens foretag.

Frén 10 000 kronor upp till 10 miljoner f6r produktutveckling,
nystartade foretag, expansioner, investeringar, avknoppningar och
introduktioner pd nya marknader. Dessutom hade vi kontakt
med 1500 foretag for att ge stéd och rad.

Almis styrka ir att vi kombinerar finansiering med konkret
radgivning. Vi kan minska glappet mellan utveckling

och forsiljning, fokusera pa kommersiella férutsittningar
och erbjuda riskvilligt kapital nir ingen annan gér det.
Eller helt enkelt vara en oberoende part att diskutera med.

Vir roll ir att bedoma méjligheter, potential och marknad.
Vi ser till din férmédga och foretagets intellektuella kapital
istillet for att bara utgd fran kalla fakta.

Tillsammans hittar vi musklerna i just ditt foretag.

Vilkommen att kontakta nagot av vara kontor:
Ostersund, tel. 063-57 11 00 | Sundsvall, tel. 060-16 35 60
Harndsand, tel. 0611-55 78 00 | Ornskaldsvik, tel. 0660-26 68 90

ALMI

FORETAGSPARTNER

mitt.almi.se





